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Shopify pozwala lokalnym firmom rozwijać sprzedaż internetową bez otwierania kolejnych punktów stacjonarnych. Zobacz, kiedy warto skorzystać
ze wsparcia specjalistów. (fot. ilustracja)

Coraz więcej lokalnych firm wykorzystuje Internet nie tylko do promocji, ale również do
sprzedaży. Dobrze przygotowany sklep może pomóc przedsiębiorcom z regionu dotrzeć do
klientów z całej Polski. Jednym z rozwiązań, które warto wziąć pod uwagę przy planowaniu
sprzedaży online, jest Shopify.

Lokalny biznes może sprzedawać w całej Polsce
Prowadzenie firmy w Skierniewicach lub okolicznych miejscowościach nie oznacza, że oferta musi
być kierowana wyłącznie do mieszkańców regionu. Sklep internetowy pozwala prezentować
produkty przez całą dobę i przyjmować zamówienia niezależnie od miejsca, w którym znajduje się
klient.



Dla przedsiębiorcy może to być sposób na zwiększenie zasięgu bez inwestowania w kolejne punkty
stacjonarne. Sklep online może również uzupełniać tradycyjną sprzedaż i ułatwiać klientom
zapoznanie się z ofertą.

Shopify – co oferuje platforma? 
Shopify to platforma przeznaczona do tworzenia i prowadzenia sklepów internetowych. Pozwala
zarządzać m.in. produktami, zamówieniami i płatnościami, a dzięki dostępnym dodatkom można
rozszerzać sklep o kolejne funkcje.

To rozwiązanie może sprawdzić się zarówno w przypadku mniejszej firmy rozpoczynającej sprzedaż
online, jak i przedsiębiorstwa, które chce rozwijać już działający e-commerce.

Kiedy przydaje się Shopify Support?
Prowadzenie sklepu wiąże się nie tylko z dodawaniem produktów i obsługą zamówień. Z czasem
mogą pojawić się pytania dotyczące konfiguracji, integracji, płatności czy działania poszczególnych
funkcji. W takich sytuacjach pomocny może być Shopify Support, czyli wsparcie dotyczące
platformy i jej możliwości.

Przy bardziej zaawansowanych zmianach warto rozważyć także współpracę ze specjalistami. Agencja
może pomóc dostosować sklep do potrzeb firmy, wdrożyć dodatkowe rozwiązania czy rozwijać go
wraz ze wzrostem sprzedaży.

Sklep internetowy jako kolejny kanał sprzedaży
Dla lokalnego przedsiębiorcy sklep online może być sposobem na wyjście poza rynek najbliższej
okolicy. Przed rozpoczęciem prac warto określić grupę klientów, ofertę, sposób dostawy i płatności
oraz cele, jakie ma realizować sklep.

Firmy, które nie posiadają własnego zaplecza technicznego, mogą skorzystać z pomocy specjalistów,
takich jak https://notoagency.pl/, zajmujących się rozwiązaniami Shopify. Profesjonalne wsparcie
może ułatwić zarówno uruchomienie sklepu, jak i jego późniejszy rozwój.

Dobrze zaplanowana sprzedaż internetowa może być dla lokalnej firmy praktycznym sposobem na
zdobywanie nowych klientów, przy jednoczesnym zachowaniu dotychczasowej działalności
stacjonarnej. 
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